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 EMENTA: 

Nocões de comércio: histórico, contextualização, diferenças entre mercado interno e 
externo. Novo ambiente competitivo: a globalização, a inserção da empresa e a 
integração dos mercados. Blocos econômicos: estudo dos principais blocos  econômicos. 
Órgãos internacionais: histórico e análise dos principais em relação ao Brasil. Órgãos 
nacionais: histórico e análise dos principais em relação ao comércio exterior brasileiro. 
Noções de sistemática de exportação e importação. O profissional de Comércio exterior e 
suas funções. Gestão de comércio exterior nas empresas. 

 
OBJETIVO GERAL: 

Propiciar ao corpo discente os conhecimentos básicos do funcionamento do comércio 
exterior e das relações internacionais. 
 

 

OBJETIVOS ESPECÍFICOS: 

 Analisar as questões relacionadas ao comércio exterior e ao funcionamento da 

economia internacional; 

 Verificar a participação do Brasil no comércio internacional; 

 Possibilitar a compreensão da estrutura brasileira de comércio exterior. 

 
 CONTEÚDO PROGRAMÁTICO: 

1. Conceitos e Evolução Teórica do Comércio Exterior 
1.1 Evolução histórica do comércio internacional 
1.2 Teoria Mercantilismo 
1.3 Teoria clássica 
1.4 Teoria neoclássica do comércio internacional 
1.5 Fatores determinantes das trocas internacionais 
1.6 A interdependência das nações 
 
2. O Comércio Exterior na Prática 
2.1 Aspectos gerais das importações brasileiras 
2.2 Importância das zonas francas para o mercado importador 
2.3 Conceito de exportação 
2.4 Incentivos fiscais ao mercado exportador 
2.5 Política brasileira de exportação 
 
 
 



 

3. Sistema de Pagamentos Internacionais 
3.1 Pagamento antecipado 
3.2 Remessa sem saque 
3.3 Cobrança documentária 
3.4 Carta de crédito 
3.5 Risco nas operações de financiamento 
 
4. Mercado Cambial  
4.1 Mercado de câmbio livre e controlado 
4.2 Participantes do mercado cambial 
4.3 Funcionamento do mercado cambial 
4.4 Posição cambial 
4.5 Principais operações de cambio 
4.6 Tipos de mercado cambial 
 
5. Teoria da Política Comercial 
5.1 Barreiras tarifárias e não-tarifárias 
5.2 Tarifas 
5.3 Subsídios 
5.4 Outras formas de proteção 
 
6. Modelos de Cooperação para o Comércio Internacional 
6.1 Gatt (Acordo Geral de Tarifas e Comércio)  
6.2 OMC (Organização Mundial do Comércio) 
6.3 Conceitos e características gerais dos blocos Econômicos e Organismos Regionais 
6.4 Mercosul: Mercado Comum do Sul 
6.5 União Européia 
6.6 Aladi, Nafta e Apec 
6.7 Incoterms 

 

METODOLOGIA: 

Aulas expositivas/dialogadas utilizando artigos e textos reproduzidos.  
Exercícios intra-classe e extra classe 
Apresentação de vídeos relacionados aos temas do conteúdo programático.  
Trabalhos orientados com base na exposição do conteúdo explicado.  
Resenhas no final de cada unidade da disciplina 

 
CRITÉRIOS DE AVALIAÇÃO 

Provas bimestrais; 
Prova integrada 
Trabalhos individuais e/ou em grupos; 
Exercícios e participação em sala de aula 

 
AVALIAÇÕES: 

 I -   1° Avaliação Bimestral – 10 pontos 
II -  2° Avaliação Bimestral – 10 pontos 
III - Exercícios avaliativos/estudos de caso, etc. – 2 pontos no 1º bimestre e 2 pontos 
no 2º bimestre 
IV - Semana Científica – 3 pontos 
V-   Prova Integrada – 3 pontos 
 



 

Obs. Será aprovado o aluno que obtiver respectivamente no mínimo  70% de nota 
na disciplina e 75% de frequência.  
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